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BETRIEB & KUNDEN

GC-Gruppe Osterreich:
Von der Lehre in den
Chefsessel

sKarriere mit Lehres ist bei der

GrofB3handelsgruppe kein leere Worthiilse, sondern
gelebte Realitit: Mehr als 90 Prozent der Lehrlinge
werden dauerhaft ibernommen. Ihnen stehen vielfiltige beru-
fliche Chancen offen, auch der Weg ganz nach oben ist fiir
engagierte Lehrlinge moglich.

JInnerhalb der GC-Gruppe Osterreich gibt es viele

" Fuhrungskrifte, die ihre Karriere

Durchstarten bei der GC-
GRUPPE OSTERREICH:
Osterreichweit werden derzeit
|13 Lehrlinge ausgebildet.

Gertrude Putzl,

Lehrlingsbeauftragte der GC-
GRUPPE OSTERREICH: ,Je
mehr Fachkrifte wir heute
ausbilden, desto besser kénnen
wir auf die Herausforderungen
von morgen reagieren.*

einmal als Lehrling begonnen
haben“, sagt Gertrude Putzl.
* Lehrlingsverantwortliche der
| Gruppe. ,Gerade weil wir Wert auf

Ausbildung legen, sind unsere
Lehrlinge bestens fiir die vielfaltigen
Herausforderungen des taglichen
Berufslebens geristet und bereit,
Verantwortung zu Ubernehmen®,
so Putzl weiter. Mit einer Ausbildung bei der GroBhandels-
gruppe wird der Grundstein fiir eine spannende, abwech-
slungsreiche Berufslaufbahn in einer krisensicheren und zukunft-
strachtigen Branche gelegt.

48 neue Lehrlinge starten durch: Gerade jetzt, gegen
Ende des Sommers, heit es fir viele junge Menschen:
Durchstarten bei der GC-Gruppe Osterreich mit einem der
begehrten Ausbildungsplitze im GroBhandel (GroBhandels-
kaufmann/-frau, Doppellehre GroB-und Einzelhandelskauf-
mann/-frau, IT-Techniker/in, Betriebslogistikkaufmann/frau,
Duale Akademie: DA Professional Trade & Logistics). Ganz neu
seit diesem Jahr ist der Lehrberuf E-Commerce, der umfassende
Kompetenzen in einem zukunftstrichtigen Bereich vermittelt.

Bei der GroBhandelsgruppe werden nicht nur im Herbst
motivierte und engagierte Lehrlinge aufgenommen, sondern das
ganze Jahr lber, wie Gertrude Putzl, , betont: ,,Der GroB3handel
ist eine Branche, die sich kontinuierlich im Aufwartstrend befind-
et, und je mehr Fachkrifte wir heute ausbilden, desto besser
kénnen wir auf die Herausforderungen von morgen reagieren.*
Im Jahr 2020 haben 48 Lehrlinge ihre Ausbildung bei der GC-
begonnen. Insgesamt bildet der GroBhindler derzeit 113
Lehrlinge aus.

Die Zukunft aktiv gestalten: Die GC-Gruppe
Osterreich bietet Dienstleistungen und Produkte fiir die
gesamte Haustechnik aus den Bereichen Sanitdr, Heizung,
Klima/Liftung sowie fiir die Sparte Tiefbau und Industrietechnik
an. In Zeiten, in denen Ressourcenschonung und erneuerbare
Energien die Themen Nummer eins sind, sind die Leistungen der
roBhandelshiuser gefragter denn je. Digitale Tools fiir die
Installateure, energiesparende Liftungen mit Warmerick-
gewinnung, wassersparende Bad-Armaturen, intelligente
Heizungstechnik, die Verbindung der einzelnen Gewerke zu
effizienten Losungen oder die einfache Vernetzung des Hauses
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mit Smart Home: Die Haustechnik-Branche ist ein Trendsetter
und spielt gerade vor dem Hintergrund des Klimawandels eine
zentrale Rolle. rows: Ge Gruppe Osterreich > <

Energiesysteme:
Betriebswirtschaftliche
Vergleichsrechnung

Software: Alternativenpriifung / Lebenszyklus-
kosten / Vergleiche fiir Angebote. Anlisslich der bald
erscheinenden Neuausgabe der ONORM M 7140 (Betriebs-
wirtschaftliche Vergleichsrechnung von Energiesystemen nach
dynamischen Rechenmethoden — néahere Informationen folgen in
einer der kommenden Ausgaben) erscheint von PokornyTec die
neue Software , Wirtschaftlichkeit.

Michael Pokorny, Inhaber des &sterreichischen Familien-
betriebs, sagt dazu: ,Interessierte erhalten mit diesem moder-
nen Tool einfach und schnell die nétigen Ergebnisse. Die Soft-
ware bietet auch alle neuen Moglichkeiten der kommenden
Norm, wie zB Sensitivititsanalysen®. Durch die Mitwirkung an
der Norm (Pokorny ist Vorsitzender des zustindigen
Normungsausschusses) ist die volle Normkonformitit gesichert.

Anwendungsbereiche sind u.a. Alternativenprifungen zu
hocheffizienten alternativen Systemen, Vergleichsrechnungen
fiir Angebote (welches System ist auf zB 20 Jahre gerechnet das
gunstigste) und die Ermittlung von Lebenszykluskosten (wobei
der Berechner bei der Wahl der einzurechnenden Kosten freie
Hand hat).
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PokornyTec Wirtschaftlichkeit: fiir beliebig viele Systeme die
Gesamtkosten, jahrlichen Kosten und die Amortisation ermitteln, inkl.
Sensitivitatsanalysen bei Bedarf

Aufgrund des hohen Bedarfs bietet PokornyTec weiterhin
Vollversionen aller Softwareprodukte kostenfrei zur
Unterstiitzung der Branche in der aktuellen Situation an (z.B.
PokornyTec Heizlast- und Kiihllast-Software). Auch die
Wirtschaftlichkeit kann so eine Zeit lang kostenfrei genutzt wer-
den. rowo: www pokorny-tec.at > <

Artweger:
Jetzt auch im 2-stufigen
Vertriebsweg
F

)

Bei der Pressekonferenz v.l.n.r.: Verkaufsleiter Jiirgen Berner,
Geschiftsfiihrer Gerhard Aigner und Marketingleiter Gerhard
Rummerstorfer Foto: Peischl

Ab Oktober 2020 beliefert der o6sterreichische
Duschabtrennungs-Hersteller Artweger seine éster-
reichischen Installateur-Partner auch direkt. Damit
reagiert er auf die sich dndernden Marktgegebenheiten mit
erodierenden Vertriebswegen.

Verstirkte Konkurrenz und der Margendruck durch 2 stufige
Marktteilnehmer, dazu Internet-Anbieter, die direkt zum
Konsumenten verkaufen und eine immer starkere Fokussierung
des GroBhandels auf Eigenmarken sind wesentliche Faktoren fiir
die Entscheidung von Artweger, seine Installateure nunmehr
auch direkt zu beliefern.

Mit Oktober &ffnet das Osterreichische Traditionsunterneh-
men seine Vertriebswegstrategie. Bislang hat Artweger in Oster-
reich nur 3-stufig an den GroBhandel geliefert. Jetzt mochte es
der Duschenhersteller seinen Kunden, den Installateuren lber-
lassen, wo sie bestellen, (iber den GroBhandel oder direkt beim
Hersteller.

"Wir haben ja in der Vergangenheit viele Baustellen bereits
vollstiandig direkt mit dem Installateur abgewickelt, von Aufmal3
bis zur Montage. Oft erfolgte lediglich die Fakturierung tiber den
GroBhandel. Nun gehen wir den Weg noch naher und direkter
zum Kunden und schlieBen die letzte Liicke hin zum Installateur.
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spsconnect

The digital automation hub

Connect with the Beckhoff experts:
www.beckhoff.de/sps

Schnell zur effizienten
Lichtlosung: mit TwinCAT 3
Lighting Solution

www.beckhoff.at/lighting-solution

Mit TwinCAT 3 Lighting Solution stellt Beckhoff eine tber Excel konfigu-
rierbare Lichtlésung vor, die vom Engineering bis zur Wartung auf die Ver-
einfachung aller Arbeitsschritte setzt, Alle typischen Lichtregelungen sind
integriert, die Anzahl der DALI-Linien ist unbegrenzt. TwinCAT 3 Lighting
Solution ist voll HTML- und webfdhig, dezentral skalierbar sowie direkt
{iber Panel bedienbar. Schnelle Funktionsanderungen, Adressierungen und
Erweiterungen sind direkt im Betrieb mdglich, ebenso wie von DALI-Linien
unabhangige Gruppierungen.
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